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Locazione operativa

Cos’é la locazione operativa?

- E un contratto col quale una parte (il Locatore) si obbliga a far godere
all’altra (il Locatario) dell’'uso di un bene per un periodo di tempo a
fronte di un canone di locazione periodico.

* Non e un leasing finanziario.

* Non e un finanziamento bancario.

Obiettivo: Ha lo scopo di creare nuove opportunita per espandere e
internazionalizzare il proprio mercato, verso aziende che non sono, per
differenti ragioni, interessate all’acquisto di un bene, ma al suo utilizzo.

Outlook:

* L’enorme incremento del «noleggio» in settori evoluti (ad esempio
nell’automotive) dimostra che il futuro é nella locazione operativa e
non nella vendita.

* Rispetto al passato, gli investimenti in beni strumentali vengono
finanziati con sempre meno garanzie bancarie e sempre piu
finanziamenti «corporate» ... con una crescente richiesta di noleggio
operativo.
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Fine locazione

Al termine della locazione, il
Partner puo:

1. Negoziare un nuovo contratto dilocazione con il cliente originario de FORNITORE
2. Negoziare un nuovo contratto di locazione con un altro cliente di FORNITORE
3. Rivendere il macchinario a FORNITORE

a.  FORNITORE puo vendere il macchinario al cliente originario

b.  FORNITORE puo vendere il macchinario a un altro cliente di FORNITORE

Rivende il macchinario

PARTNER > FORNITORE
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Vantaggi della locazione operativa

La locazione operativa comporta vantaggi sia per FORNITORE che per il cliente

Vantaggi per FORNITORE

Ogni locazione, sia operata in Italia sia in mercati esteri, & per
FORNITORE un ricavo di vendita.

La locazione operative € sempre piu richiesta dal mercato.

Si evita l'ingresso della concorrenza e si fidelizza a lungo
termine il cliente.

Miglioramento della marginalita nella “vendita di un canone”
che include i servizi aggiuntivi, anziché negoziazione del
prezzo di vendita del macchinario.

FORNITORE ottiene un business continuativo e remunerativo
attraverso i servizi e la manutenzione programmata.

| servizi e i prodotti garantiscono elevata flessibilita,
rispondono ai cambiamenti del mercato e sono in grado di
soddisfare le piu evolute esigenze dell’utilizzatore, anche in
termini di flussi di cassa.

Mediante l'intervento del Partner, il FORNITORE ottiene di
limitare il rischio commerciale, di rendere liquido il credito e di
recuperare oneri di dilazione.

Vantaggi per il cliente di FORNITORE:

Uso del bene senza la proprieta; grazie alla locazione, il bene
€ un “non asset” dunque non ha influenza sul patrimonio.

Possibilita di includere una vasta gamma di servizi aggiuntivi
quali: assistenza tecnica, servizio di manutenzione
programmata, materiali consumabili.

Eliminazione dei rischi di obsolescenza dei beni.

Copertura assicurativa per danni da trasporto, R.C. o cause
accidentali inclusa nel canone.

Evitare 'uso del proprio capitale e delle linee di credito bancarie.

Pianificare in modo flessibile le uscite finanziarie: la flessibilita
del canone dipende principalmente dalla durata e dal valore
residuo garantito dal fornitore che abbatte il prezzo complessivo.

Canoni quali costi operativi: in Italia deduzione totale a fini
IRAP senza distinzione tra capitale ed interessi; deduzione
totale dei canoni a fini IRES (ltalia).

Pianificazione dei costi operativi — pianificazione del budget
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